


Resumo de Negociação Empresarial. 
Enfoque Sistêmico e Visão Estratégica

´´Negociação Empresarial´´ pretende mostrar a importância da visão
sistêmica na negociação inter-relacionando três níveis: Negociação,
Administração e Sistemas. O conhecimento e a utilização das diversas
classificações de estilos de negociação e dos diferentes perfis dos
negociadores pode auxiliar no encaminhamento e na solução de
problemas e conflitos, seja no treinamento empresarial, no dia-a-dia das
atividades nas organizações e no tratamento de uma negociação.
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