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Resumo de Canais De Vendas E
Distribuicao

Desenvolvimento de um estudo completo sobre operacao de canais de
vendas e distribuicdo no Brasil para os segmentos de Informatica (TI),
Telecomunicacdes e Eletroeletrbnicos, com énfase na profissionalizacéo
das areas comerciais e de marketing diretamente envolvidas com as
decisdes e os procedimentos.

Através de exemplos praticos ja validados em campo, o livro enfoca a
implantacdo, desenvolvimento e a operacionalidade de canais indiretos de
vendas e 0s processos seletivos dos gerentes e profissionais que serao
responsaveis pelo sucesso do negocio.

Cada vez mais, grandes fabricantes e operadoras estdo exigindo um nivel
de profissionalizacdo cada vez maior para atender suas necessidades.
Este livro além de toda metodologia, mostra através de exemplos praticos,
reais e atuais como criar, desenvolver e gerenciar os elos da cadeia de
vendas e de distribuicao.

Acesse aqui a versao completa deste livro
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