


Resumo de Como Convencer Alguém 
em 90 Segundos. Pocket

Vender, negociar, entrevistar, estabelecer networking, liderar. A chave do
sucesso está em convencer as pessoas. Como convencer alguém em 90
segundos é a garantia de uma comunicação de sucesso, transformando
as conexões instantâneas em duradouras e pro¬dutivas relações de
negócios.

Neste livro, o especialista Nicholas Boothman ensina como usar o rosto, o
corpo, a atitude e a voz para causar uma primeira impressão marcante,
estabelecendo confiança imediata e criando fortes víncu¬los de
credibilidade.

Você aprenderá que verdadeiros mestres nas habilidades interpessoais
conseguem qualquer coisa.

Acesse aqui a versão completa deste livro
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