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Resumo de De Vendedor Para Vendedor

E necessario agregar valor para manter-se util ao cliente. O consumidor
atual ndo compra um produto, mas o beneficio que este Ihe oferece, e vai
vender mais quem souber oferecer, nitidamente, melhores beneficios.

Com essa ideia o autor desenvolve um trabalho sobre um tema que tem
caréncia de enfoque pratico para o nosso mercado.

Acesse aqui a versao completa deste livro
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