


Resumo de De Zero a Um. O que 
Aprender Sobre Empreendedorismo com 
o Vale do Silício

Para Peter Thiel, cofundador do PayPal e investidor em diversas startups,
como o Facebook, o próximo Bill Gates não criará um sistema
operacional. O próximo Larry Page ou Sergey Brin não desenvolverá um
mecanismo de busca.

E o próximo Mark Zuckerberg não criará uma rede social. Se você está
copiando essas pessoas, não está aprendendo com elas. É mais fácil
copiar um modelo que criar algo novo.

O progresso vem do monopólio, não da competição. Se você faz o que
nunca foi feito e consegue fazer melhor do que qualquer um, tem um
monopólio — e qualquer negócio só é bem-sucedido na medida em que é
um monopólio.

Mas quanto mais você compete, mais se torna parecido com todo o resto.
A competição destrói os lucros dos indivíduos, das empresas e da
sociedade como um todo. De zero a um: O que aprender sobre
empreendedorismo com o Vale do Silício não oferece fórmula para o
sucesso.

O paradoxo de ensinar empreendedorismo é que tal fórmula não pode
existir. Como cada inovação é única, nenhuma autoridade consegue
prescrever em termos concretos como ser inovador. Toda inovação vai de
0 a 1.

No livro, o autor revela como construir empresas que criem coisas novas.
Apresenta uma visão otimista do futuro do progresso e uma maneira
original de pensar sobre inovação: ensina você a fazer perguntas que o
levem a encontrar valor em lugares inesperados.

Acesse aqui a versão completa deste livro
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