Manual do comprador

Conceitos, tecnicas e praticas indispensaveis em um departamento de compras
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Resumo de Manual do Comprador

O Manual do comprador alcancou o status de obra de referéncia. Nao por
acaso, pois, desde sua primeira edicdo, lancada na década de 1990, até
esta 5a edicdo, os autores mantém uma abordagem cuidadosa, bem
fundamentada e pertinente sobre todos os aspectos que envolvem a area
de compras.

Ao longo desses anos, houve tantas modificagdes introduzidas no ambito
empresarial, que parece ter transcorrido mais de um século. A tecnologia
e a informatizagdo provocaram mudancgas organizacionais em todos 0s
lugares.

Estruturas foram enxugadas, paradigmas foram rompidos. Hoje exige-se
mais e mais da parte dos colaboradores que, além de se especializarem,
também precisam ter uma visdo de todo o conjunto de atividades que
determinada empresa abrange.

N&o se concebe mais um comprador preocupado unicamente com a
conclusao de uma compra de material, sem avaliar o impacto dessa
operacdo em relacdo aos demais processos integrados a cadeia produtiva
ou operativa das organizacoes.

Diante desse contexto, os autores trazem esta edic&o revista e atualizada
do Manual do comprador a fim de atender as necessidades do profissional
de hoje que trata das aquisi¢cdes industriais, de servigcos e comerciais.

Em razdo de sua abrangéncia, este livro também é fundamental para
estudantes que necessitam aprender sobre o funcionamento da area de
suprimentos ou de logistica de uma organizacdo. Portanto, esta obra
continua a ser (til tanto para os profissionais iniciantes quanto para
aqueles gue ja possuem experiéncia de muitos anos na area.

Acesse aqui a versao completa deste livro
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