


Resumo de Sacadas de Empreendedor

Não é uma fácil missão criar e prosperar o próprio negócio, principalmente
em nossa era de vertiginosas mudanças tecnológicas que mudam nossos
costumes praticamente a cada segundo. A própria noção de
empreendedorismo sofre constantes mudanças que podem intimidá-lo,
mesmo que você tenha uma boa ideia e queira sair da vida de assalariado.

Neste 'Sacadas de Empreendedor', Erico Rocha, um dos principais
expoentes da revolução do Marketing Digital no país, irá compartilhar com
você tudo o que ele mesmo gostaria que lhe tivessem ensinado quando
iniciou sua vida de empreendedor.

Mas atenção: prepare-se para mudar hábitos enraizados e apagar de sua
mente lugares-comuns empresariais que você ouviu e leu até agora. Em
capítulos curtos e didáticos, Erico irá lhe ensinar técnicas simples de
controle de fluxo de caixa, além de apresentar com clareza conceitos de
vanguarda como overdelivering e upsell que irão rapidamente aumentar o
faturamento de seu negócio.

Para seu espanto, ele irá convencê-lo da inutilidade de manter aquela
pilha de cartões de visita que você ainda mantém em sua gaveta ou de
aceitar que seu cliente está sempre certo.

Ele também irá lhe mostrar como é imprescindível o comprometimento
total de todos à sua volta na campanha de divulgação de seu produto, que
deve ser focada no oferecimento de garantias e na obtenção de
resultados.

Se você conseguir acionar todos estes gatilhos, acredite, não precisará
nunca mais dar descontos em suas vendas. Um livro essencial não
somente para o seu negócio como também para seu desenvolvimento
pessoal.

Acesse aqui a versão completa deste livro

https://www.indicalivros.com/livros/sacadas-de-empreendedor-erico-rocha/acessar

