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Resumo de Superdicas Para Vender e
Negociar Bem

Todos vendem o tempo todo. Vocé pode ndo se aperceber disso, mas
vendemos produtos, servicos, idéias, conceitos e ha alguns momentos em
gue precisamos vender a nés mesmos. Este livro foi especialmente escrito
para vocé que é ou gquer ser um bom vendedor profissional ou pela
simples necessidade de se relacionar e fazer negaocios.

Neste livro de rapida leitura e de facil consulta, vocé ira ordenar suas
taticas de vendas, vai aprender a valorizar seus clientes e a querer
transforma-los em amigos, em parceiros, em fregueses.

Vai aprender a vender mais, melhor e sempre.

Acesse aqui a versao completa deste livro
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