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Resumo de Tenho Orgulho de Ser
Vendedor. Muito Mais "Comos" do que
"O Ques”

Escrevi esse livro na certeza de que posso ajudar milhares de pessoas no
Brasil e, quem sabe, no mundo todo a acreditarem em seu potencial e a
terem sucesso na carreira de vendas.

Eu ja conheci muita gente, nesses ultimos 32 anos de carreira, que me
falou ter vergonha de vender e que ouvia comentarios maldosos do tipo:
“Fulano nao estudou e acabou se tornando vendedor”.

Ou, entdo: “Vender ndo faz uma carreira: € uma saida para ganhar uma
‘graninha’ e pagar algumas contas ao final do més”. Vocé é esse tipo de
gente? Eu sO sei dizer que somente em vendas uma pessoa pode mudar
de patamar financeiro rapidamente.

Vendedores campedes querem 100% de sua remuneracao variavel. Saiba
gue todo mundo vende ou vendera algo durante a vida; somos todos
vendedores, ou, pelo menos, deveriamos ser. SO se envergonha de ser
vendedor quem é derrotado.

Os vencedores sao grandes e bons vendedores; séo de alta performance,
tem foco nos processos certos para atingir suas metas, sédo disciplinados
e automotivados. Presidentes tém que ser bons vendedores, vice-
presidentes tém que ser vendedores de alto desempenho, empresarios
precisam ter veia vendedora, diretores e gerentes tém que saber vender.

Vendedor é a carreira mais promissora do mundo. Bons vendedores néo
tém “urubu no ombro”, pois pensam positivo e com muita
responsabilidade. Esse € um livro para os vencedores. Se vocé é um
derrotado, nem compre.

N&o se trata de um livro de autoajuda, mas sim com uma série de dicas
boas para melhorar a performance em vendas, trabalhar com vendas
complexas e refletir sobre a arte de vender.



Essas dicas tém como proposito inicial a provocacdo para a reflexao
sobre varios temas acerca das vendas. Se quiser saber mais, folheie.
Tenho certeza de que achara alguma coisa interessante e tera um insight
gue mudara sua maneira de pensar a respeito dos vendedores, de
encarar essa bela profisséo.

N&o tenha vergonha: tenha orgulho.

Acesse aqui a versao completa deste livro
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